Transferéncia do risco, Convencao de Viena
(CISG) e andlise econémica do direito
contratual — Breves ponderagoes

Rhodrigo Deda Gomes

Pés-graduando em Direito Empresarial pela UNICURITIBA.
Advogado 2 jornalista. E-mail: <rhodrigodeda@gmail.com>.

Frederico E. Z. Glitz

Mestre e Doutor em Direito das Relagdes Sociais (UFPR).
Especialista em Direito e Negdcios Internacionais (UFSC) e em
Direito Empresarial (IBEJ). Professor dos cursos de graduacao e
pos-graduagéo lato sensu e convidado do Programa de Mestrado
do Centro Universitario Curitiba (UNICU RITIBA). Professor do
Programa de Mestrado da Faculdade de Direito da Universidade
Comunitaria da Regido de Chapeco (UNOCHAPECOQ). Advagado.
E-mail- <frederico@fredericoglitz.adv.br>.
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para 0 contrato de compra & venda. A Convengao de Viena de 1980, apresen-
tada como instrumento uniformizador dos contratos de compra e venda in-
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daquela adotada pelo Direito brasileiro. Os casos analisados neste trabalho
permitiram constatar nao <6 a existéncia de certo padrao de requisitos, mas
a adequacio do art. 66 da CI5G 3s premissas mais gerais da uniformizagao
como ferramenta de reducio de custos de transagao comerciais.
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1 Introducdo

0 Congresso Nacional editouem 19 de outubrode 2012 o Decreto Legislativo
que aprova a Convencdo das Nagoes Unidas sobre Compra e Venda Internacional
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de Mercadorias assinada em Viena em 1980 (CISG). A importancia da introducio
da CISG no Ordenamento juridico brasileiro reside no papel uniformizador da
Convencdo e no fato de reger a maior parte do fluxo do comércio internacional de
mercadorias. Assim, ao aderir ao seu texto, o Brasil adota, pelo menos teoricamen-
te, padrées juridicamente previsiveis para as relagbes contratuais internacionais
de trocas de mercadorias.

Talvez este seja, justamente, 0 aspecto mais relevante da aplicacdo da CISG:
sua autonomia em relagdo aos Ordenamentos nacionais, padronizando as regras
de contratos de compra e venda internacionais de mercadorias, tornando mais
calculavel e seguro’ o comércio internacional.

Dentro de uma perspectiva econémica, o contrato & percebido como um
instrumento de gestdo de riscos, que define as responsabilidades que cada um
dos contratantes assume. Ele pode também permitir ganhos de eficiéncia, ao per-
mitir que o risco possa vir a ser assumido por quem pode suportar menores cus-
tos, em troca de uma compensacido adequada. No caso da responsabilidade pelo
transporte internacional de mercadorias, vendedores e compradores possuem
simples instrumento para administrar tais riscos. Tratam-se dos mecanismos de
transferéncia de risco existentes na CISG.

Embora a analise de transmissao de risco seja de grande relevancia, é opor-
tuno lembrar que até pouco tempo as atencdes de estudiosos estavam voltadas
essencialmente para as vantagens e eventuais desvantagens da ratificacdo da
CISG pelo Brasil, para a sua aplicacio e para suas possiveis incongruéncias com o
Codigo Civil Brasileiro. Pouco tem se pesquisado no pais a respeito das regras de
transferéncia de risco, sendo raro encontrar artigos referentes ao tema.

O problema sobre quem deva suportar os riscos, arcar com o prejuizo pela
perda ou deterioracdo das mercadorias por fatos imprevistos é um dos mais im-
portantes disciplinados pela Convencdo. Muito embora os riscos de prejuizos
possam ser cobertos por contratos de seguro, as regras existentes na CISG, para
a distribuicdo de riscos, por vezes complementadas com o uso dos termos co-
merciais internacionais (Incoterms), podem determinar o comportamento eco-
némico das partes na execucdo do contrato (condicionando investimentos e a
realizacdo de despesas).

' FONSECA. O Brasil perante uma nova perspectiva de direito mercantil internacional. Revistq

Forense.
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Para tais constatacbes, o presente artigo parte do estudo dos quatro casos
constantes do banco de dados do Unilex,> em que o artigo 66° da CISG serviu
de fundamento de uma decisio arbitral ou judicial. Esta andlise, ainda que qua-
litativa, serve para indicar se haveria algum padrdo decisério e se os elementos
apreciados para se decidir possuiriam alguma regularidade.

Utiliza-se, ainda, como fundamento tedrico, em um primeiro momento,
autores que examinam a estrutura da norma do art. 66, da CISG. Posteriormente,
vale-se de alguns conceitos originarios da Analise Econémica do Direito (AED)
para embasar algumas de suas conclusées — digam-se, provisoérias — a respeito
da utilidade do referido dispositivo, tanto no que se refere 3 reducdo de custos de
transacao e de custos de litigio, como no que se refere 3 possibilidade de permitir
aos agentes econdmicos a tomada de decisdes otimizadas. Esta escolha metodo-
l6gica, embora nao seja suficiente para explicar todo o fendmeno contratual, per-
mitird importantes observacdes complementares* sobre a eficiéncia das normas
contratuais. Lembre-se, ademais, que embora o contrato seja um conceito juridico,
ele a isso nao se limita.’

Portanto, nesse sentido, a utilizacdo de uma abordagem econémica-con-
tratual €, no minimo, instigante para se verificar: a) se, de fato, o uso de normas
padronizadas internacionais permite uma reducio de custos de transacdo entre
as partes envolvidas; b) se o uso de normas padronizadas internacionais torna
previsivel o resultado do julgamento de demandas, ) se isso reduz o custo de
litigios; d) se o uso de normas internacionais padronizadas & (til para o comércio
global. Tratar-se-ia, talvez, de outro nivel de ponderagao, um mais proximo da
“reavaliagdo do lado funcional do contrato”¢

2 Oscasos analisados

O cason® 1€ o0 maisrecente. Em 14 de dezembro de 2006, o Tribunal Regional
Superior de Koblenz, na Alemanha, decidiu’ pela possibilidade de resolucao

Trata-se de banco de dados internacional cujo objetivo & colacionar casos de relevo que envol-
vam em sua fundamentacéo temas abordando a CISG e os Principios UNIDROIT dos Contratos
comerciais internacionais. Disponivel em: <www.unilex.info>.

“A perda ou a deterioracac das mercadorias ocorrida apos a transferéncia de risco ao comprador
nao o libera da obrigacao de pagar o preco, salvo se for decorrente de ato ou omisso do vende-
dor” (traducao oficial, Decreto Legislativo ne 538/2012).

ARAUJO. Andlise econdmica do contrato, p. 14.

* ROPPO. O contrato, p. 7.

ARAUJO. Andlise econdmica do contrato, p. 16.

Disponivel em: <http://www.unilex.info/case.cfm?id=1165>. Acesso em: 1° ago. 2012.
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caso especifico, o art. 66 da CISG serviu de fundamento para decisdo, sendo a
résponsabilidade do vendedor avaliada com base na possibilidade de sua acdo ou
Omissdo ter gerado deterioracio (e contaminacao) da mercadoria transportada.

Ocason°2traz situacdo similar. Em 1995, a Comissio Chinesade Arbitragem
Comercial Internacional (CIETAQ) decidiu® pela responsabilidade do vendedor
pela deterioracio de mercadoria sensivel ao calor, mais uma vez sob o fundamen-
to do art. 66 da CISG. O fator chave teria sido a 0missdo do vendedor em instruir
adequadamente o transportador sobre as ‘condicées especiais” do transporte e
acondicionamento,

Ja no caso ne 3, a Cdmara Hingara de Comércio e Corte de Arbitragem
Industrial entendey pela aplicacio do art. 66 da CISG mesmo em situagdo consi-
derada como de forca maior.?

tos. Apesar disso, aparentemente, o procedimento adotado para apreciar cada
um desses mesmos Casos foi bastante semelhante,

que determinava o momento da transmissio de risco. Além disso, em trés deles
se fez mencao explicita aos Incoterms. 1

® Disponivel em: <www.unilex.info/case.cfm %id=210>. Acesso em: 1°ago. 2012.

® Disponivel em: <http://www.unilex.info/case.cfm?id=424>. Acesso em: 10 ago. 2012.

"® Disponivel em: <http://www.unilex.info/case.cfm?id=225>. Acesso em: 10 ago. 2012,

"' Estes termos padronizados seriam: a) sdo condicées contratuais padrdo do comércio internacio-
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O segundo ponto a ser observado, é que, nos quatro casos, foi essencial
também ser possivel aferir o momento em que ocorreu a perda ou a deterioracio
da mercadoria transportada. A constatacao de qual dos contratantes detinha a
responsabilidade pelos riscos quando ocorre a deterioracdo ou perda da merca-
doria pode ser simplificada pelo estabelecimento, por exemplo, de clausula espe-
cifica (Incoterms) e a verificacdo do momento da transferéncia de riscos.

O terceiro ponto que é imprescindivel fazer mencdo nesta andlise dos ca-
sos refere-se a questao da possibilidade de atribuicdo de culpa ao vendedor pela
perda ou deterioragdo da mercadoria. Em trés dos quatro casos é curioso notar
que os tribunais ou cdmaras arbitrais analisam se houve ato ou omissao do ven-
dedor que tenha provocado a deterioracdo das mercadorias transportadas (nos
préprios termos do art. 66 da CISG).

Essa preocupacao, por exemplo, fica bastante evidente nos casos n°s 1,2 e
4:desde a constatacdo de que o exportador embalou indevidamente as mercado-
rias (caso n° 1), passando pela auséncia de informacdo sobre as condicoes especi-
ficas em que o transporte deveria se realizar (caso n° 2) até a auséncia de provas
de que os danos ocorreram por ato ou omissdo culposa do exportador (caso n° 4).

O quarto, e dltimo, ponto a ser destacado trata da alegacdo de forca maior
para afastar a clausula de transmisséo de risco pactuada. No caso ne 3, por exem-
plo, considerou-se que mesmo que fosse considerada a existéncia de dano causa-
do por forca maior, ainda assim, o prejuizo deveria ter sido suportado por quem
teve para si transferido o risco.

Pode-se, entao, afirmar que, da analise dos quatro casos, depreende-se a
importancia do artigo 66 da CISG para a tomada de decisdo em controvérsias en-
volvendo mercadorias no comércio internacional. O referido dispositivo foi funda-
mento decisério para todos os casos apresentados e prevaleceu inclusive quando
houve a alegagéo de motivo de forca maior. Neste sentido, afirmar-se-ia que, uma
vez transferido o risco, ndo haveria justificativa para o inadimplemento da parte
em cumprir a sua obrigacao (no caso, o pagamento do preco).

Por outro lado, um dos efeitos da aplicacao do art. 66 da CISG é a necessi-
dade de reflexdo, por parte de exportadores e importadores, a respeito de qual
€ 0 momento mais conveniente de se transmitir o risco (e, por consequéncia,
quais os custos que esta decisao gera). A preocupacao com a adocao de clausulas
contratuais de transmissao de risco, termos comerciais internacionais, ou mesmo
0 exame dos demais artigos atinentes a transmissao de risco existentes na CISG
(artigos 67, 68, 69 e 70), deve ser motivo de analise aprofundada, a fim de se admi-
nistrar o risco, com a menor probabilidade de prejuizo a pratica comercial.
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Dada a relevancia do artigo 66, CISG, analisa-se no proximo topico a estrutu-
ra do referido dispositivo legal.

3 Oart. 66 da CISG

Como os casos analisados demonstraram, o artigo 66 da CISG é um dispo-
sitivo que consegue de forma objetiva atribuir a responsabilidade pela deteriora-
cao ou perda da mercadoria transportada ao comprador ou vendedor, bastandc
para isso identificar como os contratantes estipularam a clausula de transferénciz
de risco e os fatos que deram ensejo a deterioragdo ou perda da mercadoria.

Em primeiro lugar, convém destacar que o artigo trata da consequéncia dz
perda ou deterioragdo da mercadoria apos o risco ter sido transferido ao importa-
dor. Pelo texto do artigo, assim que o risco é transferido, qualquer caso de deterio-
racao ou perda do bem transacionado tera de ser arcado pelo importador, que nac
estara liberado de adimplir com o pre¢o pactuado. O risco, aqui, deve ser entendi-
do como a possibilidade de perda ou deterioracao resultante de qualquer acidents
com as mercadorias, desde que nio haja ato ou omissao da parte exportadora.™

Ressalte-se, o conceito de transferéncia de risco ndo equivale, necessaria-
mente, ao conceito de entrega (tradi¢do), como no Direito brasileiro, ou, comc
esclarece Schlechtriem, a transferéncia dos riscos deve obedecer a certos requisi-
tos, estabelecidos pela prépria CISG (arts. 67 a 70) ou pelo contrato.” Desta formaz,
segundo Barry, quando se declara que o risco € transmitido ao importador a par-
tir de determinado momento (ndo necessariamente coincidente com a entrega).
isso significa que a partir daquele momento o comprador passara a suportar essz
perda e deve executar sua obrigagao, ainda que a mercadoria se perca ou se dete-
riore, ndo lhe cabendo a recusa nesta execugao ou a adogao de qualquer medida
de exoneragao."

Como se observa, a CISG preceitua de forma rigida a obrigagao do com-
prador em pagar o preco da mercadoria, independentemente dos danos que elz
venha a ter sofrido apds o momento em que lhe foi transmitido o risco. Sobre

12 NICHOLAS. Article 66. In: BONELL. Commentary on the International Sales Law, p. 484-485.

13 GCHLECHTRIEM. Uniform Sales Law: the UN-Convention on Contracts for the International Sale o
Goods.

14 NICHOLAS, Barry. Article 66: Loss of or Damage to the Goods After the Risk has Passed to the
Buyer does not Discharge him from his Obligation to Pay the Price, Unless the Loss or Damage is
Due to an act or Omission of the Seller. In: BONELL. Commentary on the International Sales Law,
p. 484-485.
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a possibilidade de se entender que a norma é muito rigida com o comprador,
afirma John O. Honnold:

At first glance the result may seem harsh but the result responds to
pragmatic considerations. It is feasible and customary for transit loss to
be covered by insurance. Moreover, loss or damage is usually discovered
at the end of the carriage; the buyer usually is in a better position than the
seller to assess the damage, make a claim against the insurer and salvage
the usable goods."”

Em principio, a obrigacdo do comprador de pagar o preco do bem transa-

cionado depende do desempenho do vendedor no cumprimento de suas obri-
gacdes.” Ou seja, toda vez que o exportador realiza a sua parte da obrigacao,
o importador deve pagar, mesmo que os bens posteriores sejam destruidos ou
deteriorados. Entretanto, como se observa da parte final do artigo €6, CISG, ha
uma excecio a essa regra para o caso do dano ter sido cometido por ato ilicito —
acdo ou omissdao — do préprio vendedor.

Casos como o referido acima excederiam o ambito da transferéncia de

risco,'” que estd limitado pela distribuicdo de riscos para casos de perda ou dete-
rioracdo ocorridos por acidentes.

Nonetheless, the seller’s act which leads to the loss of the goods will almost
always constitute a breach of contract. That is the case when the goods are
not packaged correctly, ora defect causes further deterioration and destroys
the goods after the risk has passed. However, these problems exceed the
scope of the rule on the passing of risk, which is limited to the distribution
of risk for accidental loss. The exception concerning loss or damage due
to the seller's act may apply even where the seller is not responsible in the
sense of Article 79(1) and (2). If the seller is “responsible” for the destruction
of the goods, his act not only releases the buyer from his obligation to pay but
also may permit the buyer to claim damages for breach of contract (or for non-
contractual liability under domestic law).'® (grifos nossos)

Traducao livre:“A primeira vista, o resultado pode parecer duro, mas o resultado responde as con-
sideragdes pragmaticas. E possivel e habitual que a perda no transporte possa ser coberta por
seguro. Além disso, perda ou dano é geralmente descoberto ao final do transporte; o comprador
geralmente estd em uma melhor posigao do que o vendedor para avaliar os danos, demandar
contra o segurador e salvar os bens utilizaveis” (HONNOLD. Uniform Law for International Sales
under the 1980 United Nations Convention. Kluwer Law International, p. 452).

SCHLECHTRIEM, op. cit., p. 86.

SCHLECHTRIEM, op. cit., p. 86.

Traducéo livre:“.. o ato do vendedor que leva a perda da mercadoria sera quase sempre consti-
tuido por uma violagao do contrato. Esse € o caso quando as mercadorias ndo sao embaladas
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Dada a responsabilidade do vendedor por atos ou omissdes que causem
dano a mercadoria, fica bastante claro que a transferéncia de riscos se aplica ape-
nas a perdas e danos acidentais, o que, segundo Lookofsky,'® inclui tanto causas
naturais, como intempéries climaticas, quanto atos de terceiros (ladrdes, vandalos
e piratas).

Destaque-se, ainda, que a propria CISG proibe que o exportador seja negli-
gente com a mercadoria, mesmo em momento posterior a transferéncia de risco
ao importador.

Alguns autores, como Lookofsky” e Perales Viscasillas*' consideram que as
regras de transferéncia de riscos da CISG acabam, contudo, sendo secundarias
frente & miriade e a ampla utilizacdo dos termos comerciais internacionais. Embora
tal conclusdo possa ser sustentada pelo disposto no art. 6° da CISG (que faculta as
partes excluir a aplicagdo da Convencao, ou derrogar qualquer de seus dispositivos,
sempre que entenderem convenientes) e pareca compreensivel no que se refere
aos artigos 67, 68, 69 e 70 da Convencdo, ndo se poderia dizer o mesmo quando
se tratasse do artigo 66. Isso porque o dispositivo ndo se limitaria a delimitar o
momento de transmissao dos riscos, custos e 6nus, mas principalmente a atribuir
responsabilidade, sendo, portanto, bastante Util como ferramenta para dirimir con-
trovérsias, dar seguranga juridica e garantir a eficiéncia do sistema da convencao.

Superada a fase de apresentac¢éo do dispositivo analisado, convém realizar
a analise econdmica do artigo 66 da CISG, a fim de avaliar qual a relevancia do
preceito da convengao para a realiza¢do de contratos de compra e venda no co-
mércio internacional.

corretamente, ou guando um defeito faz com que uma maior deterioracio destrua as merca-
dorias apds a transferéncia do risco. No entanto, estes problemas excedem o ambito da regra
sobre a transferéncia de risco, que € limitada & distribuicdo do risco de perda acidental. A
objecao relativa a perda ou danos devido a ato do vendedor pode ser aplicada mesmo quando
o vendedor nédo é responsavel, no sentido do artigo 79 (1) e (2). Se o vendedor é responsdvel’
pela destruicdo das mercadorias, seu ato néo s6 libera o cemprador de sua obrigagdo de pagar, mas
também pode permitir que o comprador reclame uma indenizacdo por quebra de contrato (ou pela
responsabilidade extra-contratual no direito interno)” (SCHLECHTRIEM, op. cit., p. 86).

1 LOOKOFSKY. The 1980 United Nations Convention on Contracts for the International Sale of
Goods. Published. /n: HERBOTS (Ed.); BLANPAIN (General Ed.). International Encyclopaedia of Laws:
Contracts, Suppl. 29, p. 140.

2 Op. cit., p. 141.

21 VISCASILLAS. El Contrato de Compraventa Internacional de Mercancias.
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4 Uma breve analise econdmica do art. 66 da CISG

Embora o fendmeno contratual ndo possa ser reduzido a sua faceta juridica
ou econdémica, convém destacar que algumas de suas caracteristicas, especial-
mente quando considerado como reflexo de operacdo econdémica,? permitiram
a compreensao da CISG como importante instrumento de uniformizacéo legis-
lativa, dentro de uma das premissas desse fenémeno: a reducéo dos custos de
transagao.

Segundo Sztajin, Zylbersztajn e Azevedo a esséncia econdmica do contra-
1o é o de uma promessa, de modo que “para que os individuos realizem inves-
timentos e facam surgir o pleno potencial das trocas através da especializacdo,
faz-se necessaria a reducao nos custos associados a riscos futuros de ruptura das
promessas”? Em resumo, portanto, o contrato (na acep¢do econémica) ndo sé
potencializaria as trocas econdmicas, como reduziria custos e riscos. E neste mes-
mo ponto que toca Rodrigues,® a credibilidade (de que aquela promessa sera
cumprida) € que permite que as partes fagam investimentos cuja rentabilidade
depende do cumprimento contratual.

Parece claro, portanto, que a definicao da responsabilidade, ou seja, da pos-
sibilidade de se exigir o adimplemento, seria de grande importancia na nogao de
gestao de riscos, manutencao de estahilidade e 0 empenho na consecucao dos
objetos contratuais.?* Além disso, destaca Araljo que se trata também de incen-
tivo e, portanto, um jogo de eficiéncia: “gestao de riscos entre as partes’, “alinha-
mento de incentivos” e “reducao dos custos de transagao”®

2 ROPPQ. O contrato, passim.

2 SZTAJIN; ZYLBERSZTAJN; AZEVEDO. Economia dos contratos. In: ZYLBERSZTAIN. Direito e econo-
mia: analise econdmica do direito e das organizacdes, p. 103-104.

“A confianga que as partes depositam no cumprimento do contrato altera os riscos em que cada
uma incorre. De facto, num certo sentido, o contrato € essencialmente um instrumento para
gerir o risco, para definir as responsabilidades que cada um assume perante determinadas even-
tualidades. Como os agentes econdmicos nao tem a mesma atitude em relacéo ao risco — isto
é, como a utilidade de cada um nao é afectada da mesma forma pelo risco — nem tém todos
a mesma capacidade para o prevenir e para suportar as suas consequliéncias, a possibilidade de
transferir negocialmente essas responsabilidades, através do contrato permite ganhos de efici-
éncia: permite que o risco seja assumido por quem o pode suportar ao menor custo, em troca de
uma compensacao adequada. Em sintese, o argumento anterior mostra que, em geral, o Estado
deve fazer valer os acordes que, no momento em que foram celebrados, as partes desejassem
ver cumpridos: se as partes sao racionais, como a Economia assume que sao, s6 assumirdo com-
promissos que |hes proporcionem um acréscimo de utilidade” (RODRIGUES. Andlise econdmica
do direito: uma introducéo, p. 128-129).

23 ARAUJO. Teoria econémica do contrato, p. 106.

2% ARAUJO, op. cit., p. 106.

24
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O contrato, portanto, na visdo de Araujo, permite a transferéncia de riscos,
fim que as partes definam claramente as responsabilidades que assumirdo o que
permitiria ganhos de eficiéncia. Explique-se: 0 ganho de eficiéncia ocorre porque
o risco vai ser assumido por aquele que considera que pode o suportar ao menor
custo, em troca de uma compensacao adequada nos termos do contrato.

Neste sentido estrito, o contrato teria a fun¢ao de reduzir custos de transacao,
bem como de reduzir custos de litigancia. Por essa razao, as regras da CISG inscritas
entre os artigos 67 a 70, bem como as clausulas contratuais ou termos comerciais
internacionais, que estabelecem entre as partes © momento da transferéncia de
risco, tém enorme relevancia quando da aplicacdo do artigo 66 da CISG. Pois, com
base nessas clausulas ou termos, importadores e exportadores tém para si muito
claras quais as regras do jogo e como poderdo se comportar frente a imprevistos
com as mercadorias ou com litigios que vierem a ter de enfrentar.

Além disso, convém lembrar que a CISG é instrumento harmonizador, ou
seja, trata-se de tratado internacional que pretende criar direito uniforme envol-
vendo os contratos internacionais de compra e venda de mercadorias. Desta for-
ma, tendo sido adotado pelo Brasil, este seria o direito aplicivel aqueles contratos
uma vez que se invocasse o ordenamento juridico nacional. A uniformizacao, por
si s6, como aponta Gama Jr.,”’ teria por condao a reducdo dos custos associados
ao planejamento, monitoramento e interacao dos agentes contratuais.

Enfatiza Rodrigues® que a protecdo legal conferida a contratos desempenha
papel essencial em economias de mercado quando asseguram a credibilidade
dos compromissos assumidos. Segundo esse autor, é a cren¢a que 0s compromis-
sos assumidos serdo cumpridos que permite mais especificamente que as partes
facam investimentos cuja rentabilidade depende do cumprimento contratual:

A celebragio de um contrato entre agentes racionais é evidéncia de que
os compromissos envolvidos constituem, para as partes uma melhoria de
Pareto: se cada uma delas se vincula ao contrato € porque considera que
nio ficaria melhor nao o fazendo. Assim se justifica o principio geral que
o Estado deve fazer valer os acordos que no momento em que foram ce-
lebrados, as partes desejassem ver cumpridos.®

27 GAMA JR. A Convencio de Viena sobre a compra e venda internacional de mercadorias: 1980:
essa grande desconhecida. Revista de Arbitragem e Mediagdo, p. 135.

% RODRIGUES, op. cit., p. 128-129.

% RODRIGUES, op. cit., p. 129.
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Note-se, embora a andlise realizada por Rodrigues tenha como foco o
direito interno de um Estado, suas conclusdes ndo sdo invalidadas para o ambito
do comércio internacional. A diferenca, porém, € que Estados e camaras arbitrais
internacionais devem, em conjunto, buscar um regramento padrao, a fim de fazer
valer os contratos estabelecidos pelas partes. Por dbvio, as dificuldades estao
justamente em conseguir estabelecer uma normatizacdo supranacional.

Fernando Aradjo, ao analisar o contexto internacional e o esforco de har-
monizacao, trata da relativa debilidade da tutela internacional dos contratos.
Segundo o autor, essa debilidade é uma componente importante dos “custos de
transacdo” nas trocas internacionais e contribui para que o comércio internacional
continue a ser menos abundante que o comércio interno dos paises.’® A fim de
nao se ver a contracao da atividade comercial internacional, afirma Aradjo, com-
preendem-se os esforcos para a harmonizacao normativa internacional:

... em especial em termos de promocgao de eficiéncia, de abaixamento de
custos de transacdo e de favor conventionis — ao menos se descontar-
mos o doutrinarismo e o zelo regulador que tantas vezes a eles preside,
devendo reconhecer-se em contrapartida que as assinaladas debilidades
da ordem internacional reclamam que entidades dotadas de alguma au-
toridade quebrem o impasse de descoordenacao que faria com que cada
um ficasse & espera da iniciativa reguladora dos outros (em sintese, tam-
bém aqui a regulamentacdo apresenta caracteristicas de bem publico).*!

Nao por outra razdo, Araudjo elogia os instrumentos internacionais, entre
eles, a CISG, para a regulagao do comércio entre agentes econdmicos sediados
em diferentes nacdes:

Pense-se no aprecidvel sucesso da Convengdo de Viena de 1980, a Conven¢ao
das Nacées Unidas sobre Contratos de Compra e Venda Internacional de
Mercadorias (United Nations Convention on Contratcts for the International
Sale of Goods, CISG), um instrumento de unificagéo elaborado sob os auspicios
da United Nations Comission on International Trade Law (UNCITRAL), fruto
de um processo longo de elaboracdo, e que hoje é a referéncia normativa
para os contratos internacionais entre os signatdrios que representam
aproximadamente 2/3 do comércio mundial. Uma referéncia que, com-
plementada por outros instrumentos de natureza tao diversa como 0s
Principios do Direito Europeu dos Contratos, de 1998, ou os UNIDROIT

® ARAUIO, op. cit., p. 137.
3 ARAUJO, op. cit., p. 138-139.
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Principles of International Commercial Contracts, de 2004 (revendo os de
1994), é crescentemente reconhecida como o regime supletive da con-
trata¢do internacional (com distintos intentos normativos e 8 margem por
vezes de processos de aprovacao e ratificacdo, e por isso com alguns laivos
de Direito Internacional Comum), cada vem mais importante a medida
que vai se aprofundando o processo da globalizacio. (grifos nossos)

Essa posicao nos parece razodvel, dada a necessidade que se tem de as
trocas comerciais ocorrerem em um ambiente normativo previsivel, que permita
ao0s agentes econdmicos firmar contratos com boa margem de seguranga, a fim
de que possam reduzir custos de transac¢do e planejar suas atividades de forma
eficiente. A aplicagdo da CISG no ambito internacional parece desempenhar um
papel importante em garantir a credibilidade dos compromissos assumidos pelos
agentes econdmicos contratantes.

Disso depreende-se, inclusive, dos casos que foram colacionados neste es-
tudo que é possivel afirmar que, embora os julgamentos tenham ocorrido em di-
ferentes paises, os elementos analisados pelas cortes, bem como o procedimento
decisério, foram muito similares. Isso possibilita que haja uma uniformidade na
forma de julgamento dos tribunais ou camaras arbitrais de paises que ja adotaram
a CISG. Ao aplicar o artigo 66 da CISG, os mesmos parametros foram utilizados nos
quatro casos. Isso gera seguranca juridica e possibilidade de as partes poderem
reduzir custos de litigio, vez que ha grandes probabilidades de poderem prever
os resultados dos julgamentos.

5 Notas conclusivas

Nos quatro casos trazidos a colagdo, a aplicacdo do artigo 66 da CISG, foi
clara. Os julgadores primeiro examinaram quais as regras, clausulas ou termos
comerciais internacionais foram adotados em contratos para fins de transferéncia
de riscos, para, em um segundo momento, verificarem a quem, no momento da
deterioracdo ou perda da mercadoria, havia sido transferido o risco. Por fim, ana-
lisaram se a deterioragdo ou perda da mercadoria se deu por ato ou omissdo do
vendedor. Até mesmo quando, no caso n° 3, o comprador tentou alegar motivo
de forca maior como defesa para o descumprimento da obrigacdo de pagar o
preco, ainda assim, os julgadores decidiram que ele deveria cumprir com o paga-
mento, haja vista o risco ter sido transferido a ele, no momento em que ocorreu o
suposto motivo de for¢a maior.

As quatro decisbes analisadas, embora originarias de quatro tribunais ou
camaras arbitrais distintas, todos sediados em diferentes localidades, envolvendo
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sete paises diferentes, seguiram 0 mesmo padrao de aplicacdc do artigo 66 da
CISG. Nenhuma dessas Cortes apreciou as questdes tratadas de forma a inovar na
interpretacao juridica do referido dispositivo, e em nenhuma delas houve inter-
pretagdes divergentes do texto da norma da convencao.

Ao que parece, isso ocorre porque a regra do artigo 66 da CISG nao daria
margens a ambiguidades. A precisdo de linguagem do referido dispositivo facili-
taria a compreensao da forma como a regra seria aplicada. Assim, ha estabilidade
na orientagao deciséria que seria dada para o artigo, nos mais diversos paises em
que a CISG fosse adotada. Claramente isto é decorrente da necessidade do fato de
se tratar de um instrumento uniformizador em que diferentes culturas e tradicoes
juridicas estao envolvidas.

Portanto, o artigo 66, da CISG, é economicamente Util, porque sua aplicacdo
tende a ndo produzir decisdes com interpretacao divergente, o que traz seguran-
ca juridica acerca das consequéncias atinentes a transmissao de risco, deteriora-
cdo ou perda de mercadorias e adimplemento contratual. Sua eficiéncia reside na
previsibilidade da solucdo dada para a controvérsia, o que, por sua vez, reduz os
custos de litigio e permite aos contratantes se comportarem de modo a diminuir
seus prejuizos por inadimplemento de contratos. Em termos singelos, diminuem-
se 0s custos de transacao. Note-se, ainda, que a parte final do artigo 66 da CISG,
ao tratar de ato ou omissao do vendedor que resulta em perda ou deterioracdo de
mercadoria, tem outra utilidade precisa: “evitar comportamentos ineficientes”

Portanto, em termos estritamente econdmicos, a eficiéncia do texto da CISG
reside em: (i} sua aplicacdo uniforme permitiria que as partes firmassem um con-
trato com menor custo de transacao, dada a previsibilidade do comportamento
esperado/assegurado; (ii) que otimizassem suas atividades e evitassem o com-
portamento adverso da outra parte; (iii) porque os contratantes podem ajustar a
transferéncia de risco em contrato de modo a distribuir os riscos para aquele que
pode assumi-lo com menor custo.

Dentro de uma perspectiva econdmica, a andlise dos casos aqui apresenta-
dos, no qual tribunais ou camaras arbitrais aplicaram o artigo 66 da CISG, sugere
que o referido dispositivo tem utilidade para: a) garantir a seguranca juridica das
decisdes, reduzindo custos de litigio; b) seria eficiente, ja que permitiria a reducdo
de custos de transagao, pois dada seguranca que inspiraria, permitiria aos contra-
tantes gerir melhor os riscos que pretendem assumir; ¢) permitiria a otimizacao

32 ARAUJO, op. cit., p. 140.
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contratual; d) inibiria o vendedor de cometer atos ou omissdes que causassem a
deterioracdo ou perda da mercadoria.

Além disso, a doutrina aponta para a necessidade de protecéo legal dos con-
tratos, 0 que no ambito internacional significa ter uma norma uniforme que seja
adotada pelos Estados. Nesse sentido, a adocao da CISG tem sido considerada
vantajosa, ao permitir uma estabilidade juridica que estimula o comércio global.

Essas conclusdes, por dbvio, devem ser encaradas de forma absolutamente
proviséria, tendo em vista 0 pequeno universo de decisdes que foi analisado.
Contudo, os casos analisados trazem caminhos que podem ser aprofundados a
respeito da utilidade do art. 66, da CISG, para a composicao de litigios e para a
analise estratégica de agentes econémicos no planejamento de seusinstrumentos
contratuais de compra e venda de mercadorias no ambito internacional.

Risk transfer, Vienna Convention (CISG) and Contractlaw and Economics
— Brief Considerations

Abstract: The distribution of contractual risk is a very relevant theme
concerning the sale contract. The Vienna Convention of 1980 (CISG), presented
as a means of standardizing merchandise international sale contracts,
addresses the issue in a slightly different form from that adopted by Brazilian
law. The cases analyzed in this study showed evidence of not only the existence
of certain standard requirements, but the appropriateness of the art. 66 ClsG
to the more general assumptions of standardization as a tool to reduce trade
transaction costs.

Key words: Contractual risk. Risk transfer. Vienna Convention.

Summary: 1 Introduction — 2 The cases analyzed - 3 The art. 66 CISG - 4 A
brief economic analysis of the art. 66 CISG — 5 Conclusion — References.
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